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每日选品方法报告：2026-09-28
- 报告 ID：workflow-report-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453
- 运行时间：2026-09-28 09:04
- 研究主题：面向淘宝、拼多多的全局电商经营方法论调研：选品改进、客服运营、营销表达、供应链韧性与广告
合规

CEO 总结
五条候选分别处理需求缺陷定位、客服升级、营销价值表达、供应中断和广告声明证据，未复用给定历史标题、
核心框架或sourceUrl。建议先核验来源及业务条件，再以只读Agent生成分析结果，由人工决定商品、客服政
策、营销发布、采购和合规处置。所有候选均保留needs_review状态，不自动授权外部执行。

方法论观察
筛选五个不同经营领域的方法框架，均以淘宝、拼多多为最终适用平台，以US为业务需求与风险评估背景，排除
Electronics和High-return fashion。来源采用开源项目、卖家教育文章与监管原文，业务步骤属于明确标注的迁
移设计。本次联网工具不可用，未能现场确认链接可访问性、仓库最近更新或文档当前版本；以下为待核验的方
法候选，不作为已经完成实时来源核验的研究结果。

风险和边界提醒
US目标市场与淘宝、拼多多主要经营环境存在适配问题，不能据此假定平台支持面向美国消费者的直接销售、履
约、广告投放或数据获取。执行前须核实真实交易链路、平台许可、数据授权与适用法规；没有合法可履约的US
业务链路时，仅用于US需求研究及内部模拟。评分反映方法结构的可执行性，不代表收益预测或合规认证。所有
数值门槛、样本规模与时间窗均为建议试点参数，并非来源给出的行业标准。母婴仅作为优先业务背景，不收窄
研究范围。

下一步建议
首先逐一打开五个来源，记录访问日期、具体证据段落及仓库版本；对开源项目检查README示例、最近提交、许
可证和依赖。随后核实US业务链路与淘宝、拼多多可取得的数据字段。优先开展脱敏售后主题分析与客服历史工
单回放，同时整理营销声明证据清单；供应中断模拟在补齐交期、产能和替代供应商资格资料后开展。来源失
效、文档不支持所述能力或业务链路不成立的候选应暂停，不因评分达标直接上线。

方法列表（5）
### 营销声明拆解与证明范围匹配的发布前审查法

- ID：workflow-method-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453-5
- 类型：合规风控方法、营销方法
- 来源：FTC官方政策原文（US合规补充来源） https://www.ftc.gov/legal-library/browse/ftc-policy-
statement-regarding-advertising-substantiation
- 可执行性评分：90



- CEO 审核：needs_review
- 审核理由：来源类型权威，内部证据整理可执行；实时法律核验尚未完成，且最终判断必须由合规人员负责。

### 客服意图置信度与失败回放驱动的人工升级法

- ID：workflow-method-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453-2
- 类型：店铺经营方法、运营方法
- 来源：GitHub（code_repository、open-source workflow） https://github.com/RasaHQ/rasa
- 可执行性评分：89
- CEO 审核：needs_review
- 审核理由：适合先做离线客服建议Agent，但须先核验平台许可、版本文档和高风险意图测试结果。

### 供应中断情景与替代产能联动的采购韧性评估法

- ID：workflow-method-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453-4
- 类型：供应链方法、数据分析方法
- 来源：GitHub（code_repository、open-source workflow） https://github.com/LarrySnyder/stockpyl
- 可执行性评分：86
- CEO 审核：needs_review
- 审核理由：与历史补货预测和来货抽样方法不同，可形成采购压力测试，但需核验工具版本、模型约束和供应商
真实资格。

### 售后缺陷主题与可修复成本联动的选品改进法

- ID：workflow-method-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453-1
- 类型：选品方法、数据分析方法
- 来源：GitHub（code_repository、open-source workflow） https://github.com/MaartenGr/BERTopic
- 可执行性评分：86
- CEO 审核：needs_review
- 审核理由：方法与历史上新访谈框架不同，可生成明确改款任务，但来源版本、数据授权和US需求证据尚未核
验。

### 购买场景与证据矩阵驱动的营销价值表达法

- ID：workflow-method-f1c7cabcb0bdae8b29a5621c418b1453-3
- 类型：营销方法、广告投放方法
- 来源：Shopify Seller Blog（seller_blog，迁移参考） https://www.shopify.com/blog/value-proposition
- 可执行性评分：83
- CEO 审核：needs_review
- 审核理由：与历史商品页实验和广告预算方法不同，重点是卖点形成与证据约束；需核验文章和平台素材规则。


